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Bevételnovelés — kulonszam, 2015 marcius

Hogyan lehet megélni urasan fél havi fizetésbé6l?

Ha egy hénap alatt keresed meg, akkor sehogy, de egészen jok az esélyeid, ha
az a pénz naponta 6sszejon. Mutatom, hogyan!

I Van aki azt mondja, hogy a vilagon a legértékesebb dolog a pénz,

van aki a gyémantra eskuszik, de én azt mondom: a pénz és a
| gyemant csupan 6cska kacatok az id6hoz képest. A legértékesebb
kincsed az id&, mert abbol van mindig a legkevesebb

Ezért tehat akar alkalmazott vagy egy cégnél, akar vezet6 vagy egy
intézmény élén, akar vallalkozékeént, netan alvallalkozéként keresed
kenyered, ugyan azon, egyszer(, sok ezer éves elvek alapjan tudsz
felllemelkedni a dolgokon és gy6zelemre vinni céljaid,

ha megtanulnod munkara fogni az idé6t!

Amikor az id6 neked dolgozik...

- gyorsan nd a bevételed, mert nincs ideje mashova elfolyni

- elharulnak utadbdl a kellemetlen akadalyok, mert meghajolnak akaratod el6tt

- a hibabdl is erény tamad, mert minden probléma magaban hordozza megoldasanak
kulcsat

A bevételndvel§ tréning még sem egy idégazdalkodasi kurzus, hanem az a
gyakorlatias, Uzleties ismeretanyag, ami megalapozza munkad, nyereseégtermeld,
vagy ertékteremté tevékenységed sikerét.

Ez a dijmentes mini tanulmany arra hivatott, hogy kedvet csinaljon Neked annak a
gondolkodasmodnak az elsajatitasahoz, amire nem csak a tuléléshez, hanem azon
felulemelkedve a névekedéshez is nagy szikséged lehet, barmilyen statuszban is
tevékenykedsz

Az egyszerlség kedvéert kis cég példaibdl indulunk ki. Ha Te nem a versenyszféraban
dolgozol, ne ess kétségbe, vedd észre az atvehetd parhuzamokat és adaptald azokat

Vagjuk bele és nézziik meg, hogy...
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...miben van a legtobb pénz?
Fontos tudnivaldk, miel6tt vallalkozast inditasz vagy profilt valtasz, bovitesz

Altalaban még egy kisvallalkozast is csak nagy munkaval lehet beinditani, nyereségbe
forditani. No de ki akar nagy munkaval hosszan és keservesen dolgozni, vagy
vallalkozast inditani, amikor roviden és viszonylag konnyedén is lehet?

A kezdd, vagy profilb6vitd vallalkozé szamara a legfébb kérdés sokszor az, hogy mit
gyartson, forgalmazzon, vagy dobjon a piacra, mi az a termék, amit a vevék falni
fognak? A kérdésre altalaban két logikusnak tlind alapvalaszt adnak az emberek.

Van, aki nem kockaztat, és azt mondja, hogy azzal a termékkel kell foglalkozni, amit
mar masok is forgalmaznak, mert az mar ismert és biztos vevokore van. Van aki meg
azt mondja, hogy le kell térni a bevalt utrél, ujdonsagot kell Iétrehozni, mert arra buknak
a vasarlok.

Mindkét ut veszélyes! Az els6 azért, mert az ismert, tomeges termékek arat leszoritja
a konkurenciaharc és nem képzdédik rajta akkora haszon, ami a kezdeti tuléléshez
elegendd lehet. Amasodik esetben az a gond, hogy az uj termék bevezetésének relativ
nagy tokeigénye eleve gatolja az indulast, vagy tonkre is teszi a céget.

A két véglet kozotti szamtalan verzio pedig magaban hordozza mind a kett6 hibait. Ha
netan valamelyik mentén mégis sikerulne beinditani a forgalmat, az hosszu, keserves,
veszteséges munka eredménye lesz. Epeszii ember nem akar veszteséggel dolgozni,
hiszen nyereséggel is lehet. Nézzik hogyan!

¥ A kulcsszé a versenyel6ny. A piacon verseny
' van, abban kell a legjobbnak lenni, ami a
legnagyobb versenyelényt nyujtja

Mik azok a jellemz6ék, amik a legnhagyobb
versenyeldnyt adjak?

Nézziink néhany j6 példat...

1. Alacsony beszerzési, vagy eléallitasi
koltség

Mi az a termék, vagy szolgaltatas, amit a legolcsdbban, legnagyobb mennyiségben
tudok beszerezni, vagy legkisebb koltséggel tudok eléallitani? A versenyelény az
alacsony koltségbdél ered6 alacsony kockazat.

Mi johet széba? PI. kertésznek a gyorsan a szaporithaté haszon-, vagy disznévény.
Publicistanak a draga nyomtatott formatum helyett az ingyen sokszorositott, interneten
terjesztett elektronikus konyv. Asztalosmester szamara a hasznosithatdé hulladékbdl
készitett butor, hasznalati targy. Stb.

Nalad mi van a hatsé udvaron?

//tanfolyamok.pafi.hu
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Az alacsony beszerzési ar, vagy el6allitasi koltseg mellett arra kell torekedni, hogy
minél kevesebb pénzbdl minél magasabb hozzaadott értéket, hasznalati értéket
kdlcsdnbzzunk az arunak.

Egy hazai informatikai vallalkozas Kinabdl rendelte meg, majd eleinte memodria és
mindségi felturbdzas utan sajat logéval ellatva, sajat termékként adta el az olcson
beszerezheté tableteket. Az Uzlet felporgott és a vallalkozas ma mar a sajat tervezésii
tabletjeit gyartatja Kinaban és forgalmazza azokat idehaza.

A magas hozzaadott értek nem mindig pénz, sokkal inkabb a piac ismeretén alapuld
lelemény és kreativitas kérdése.

A piaci ismeretek egyszerii médszerekkel torténd, gyors megszerzéséroél tanulj
tobbet a bevételnovel6 tréningen itt >>>

2. Magas eladasi ar és prémium termék kategoria

Melyik az a termékem, vagy szolgaltatdsom, amit a legmagasabb aron tudok eladni?
A versenyeldny a nagy arrés, a nagy haszon.

Gyilkos tévhit szedi artatlan aldozatait! A t6keszegény piacokon elterjedt nézet,
hogy csak az olcs6 termékek irant van kereslet. Ez nem igaz, ha igy lenne, akkor senki
nem allna sorba a sok szazezer forintos iPhone-okért, legujabb, szobaméreti 3d-s
lapos tévékeéert.

Felmérések bizonyitjak, hogy amint n6 a
szegényseg, uUgy gazdagodik egyre
jobban egy vékony, jomaddu réteg, a ,felsd
tizezer’. Ok azok, akik bar kevesen
vannak, de hatalmas vasarléerét
jelentenek, hiszen barmikor, barmennyit
képesek megadni olyan termékekeért,
szolgaltatasokért amelyek kiszolgaljak
luxusigényeiket.

Azok a kis vallalkozasok, amelyek
képesek az alaptudasu termékeikbdl
prémiumkategoriat fejleszteni,
szamithatnak az igényes, gazdag vevok
békezl vasarlasaira. Miért j6 ez?

Ha magas a terméked ara, akkor kisebb eréfeszitéssel, kevesebbet kell belble eladni,
hogy tobb pénzt vagj zsebre. Csdkkennek a terjesztési-, és reklamkoltségeid, mert
kevesebb vevét kell meggy6zndd és kevesebb vevéhoz kell elvinned. A képlet vilagos:
kevesebb vevd, kevesebb macera, de sokkal nagyobb haszon.

Es még valami: a vallalkozok tobbsége nem szamol a gazdagokkal, tehat tiéd az
egész piac, ha terméked prémium

//tanfolyamok.pafi.hu
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Mik johetnek széba prémium terméknek? Pl. egy alacsonyabb értéki alapterméked,
magasabb feldolgozottsagi szintli, minéségi, prémium verzidja. A j6I kommunikalt
mindség olyan nagy érteket ad a termékhez, aminek el6allitasa altalaban sokkal
kevesebbe keril, mint amekkora pénzt hozhat.

A helyes, nyereséget novel6 termékkommunikacié frappans Kkivitelezésérol
tanulj tobbet a bevételnovel6 tréningen itt >>>

A minéség nem mindig pénzkérdés!
Némi leleménnyel picivel tobb anyag-, és
energiakoltség mellett joval nagyobb
hasznalati értékd, joval piacképesebb arut
készithetsz! Pl. egy mazsa almat el lehet
adni léalmanak 200 forintért, de ha
kivalogatod, bezacskozod, vagy egyenként
csomagolod és nyomsz ra egy Ccsinos
matricat, akkor kiloja, vagy akar darabja
lehet 200 Ft.

Legjobban persze az jarhat, aki tovabb lép
és palinkat f6z bel6le. A nagy kérdés
ilyenkor mindig az, hogy hogyan és mivel
tudsz bizalmat gerjeszteni a draga termék
irant, mivel tudod elaltatni a magas ar
keltette kockazat érzését a vevékben.

Ne vedd szentségtorésnek, ha azt
mondom, fontos a minéség, de fontosabb
annal a minéseég érzet, vagyis az, hogy a
vevl elhiszi-e neked azt, amit terméked
mindségerdl allitasz?

A bizalomépités moédozatairdl tudj meg tobbet a bevételnovelé tréningen itt >>>

3. Gyorsan, nagy mennyiségben terjeszthet6

Melyik az a termék(em), vagy szolgaltatas(om), amin gyorsan, nagy mennyiségben
tudok tuladni? A versenyeldény a gyors terjesztésbdl ered6 gyors piacszerzés. Ez
akkor lehet igazan fontos, ha hirtelen extra bevételre van sziksége a vallalkozasodnak,
vagyis, ha ,mindenaron kell a pénz”.

Itt johetnek szdba az ismert, népszerl, keresett tomegtermékek, vagy divatcuccok,
szezonalis cikkek. Miel6tt még azt mondanad, hogy de hat ezek azok a szempontok,
amiket a fejezet elején veszélyes utnak neveztem, le kell sz6gezzem: nem!

Itt ui. gyarto, vagy diler altal jol marketingezett, profin menedzselt, stabil kereskedelmi
hattérrel rendelkez6 arukrél beszélek. llyenek pl. a tévében reklamozott, terméklogoval
ellatott, profin kivitelezett, mutatds installaciokrdl kinalt, vonzo élelmiszerek, chipsek,
fiszerek, Uditék, energia drinkek, szeszes italok.
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Ide sorolhatok pl. a szezonalis termékek, a szezonban nagy tdmegben arulhatd,
szezontdl fuggéen népszerli és keresett szolgaltatasok, aruk: nyaron markas
napszemuvegek és a strandcuccok, iskolakezdéskor iskolaszerek, karacsonyi
készulbédéskor karacsonyi diszek, étkészletek, tavasz kozeledtével barkacs
felszerelések, haztartasi takaritogépek, stb.

Ezek a termékek altalaban a piaci ar folott talalnak gazdara. Egy arérzékeny piacon
viszont nem art egy kis artaktika, az jol alkalmazott arpszicholégia. Az arpszichologia
azonban nem azt jelenti, hogy ,9-el végzodik™.

A vasarléi gondolkodas helyes arképzéssel torténdé manipulaciodirdl, az arérzet
csokkentés kevésbé ismert, de annal hatasosabb triikkjeir6l tanulj tobbet a
bevételnovel6 tréningen itt >>>

4. Jol reklamozhaté, emlékezetes, megdobbentd, extrém

Mi az a termék, vagy szolgaltatas, ami a legkisebb
hirveréssel, vagy nélkiile, a legnagyobb figyelmet
kelti? A versenyel6ny a figyelemkeltésbél ered6
feltiinés.

Stratégiai alapkérdés a figyelemkeltés, am a
figyelemkeltés draga, sok szazezer ujsagolvasot,
sok millio tévénézdt kell reklamokkal elérni és
1 megszolitani. Figyelmiket nem konnyi fenntartani
: | és egy kis nezettségl médiumban is sokba kerll a
reklamkampany.

Egy varos kozepére feldllitott oriaskeréknek, bungee jumpingnak, vagy falu életébe
vidamsagot hozoé céllovoldének azonban nem kell a reklam, sok ezren latjak, viszik
hirét messzire.

A figyelemkeltésrél, a vasarléi vagyak felcsigazasardl és az azonnali eladas
modszereirdl tanulj tobbet a bevételnovelo tréningen itt >>>

Mit6l doglik a légy?
Ez az, ami nélkul vallalkozasod soha nem fog felporogni

Ugy gondolom, hogy egy vallalkozd szaméara sokkal fontosabb dolog a helyes
vallalkoz6i szemlélet, vagy nevezzuk ugy, vallalkozéi vilagnézet, mint maga a
vallalkozas. Helyes szemléletmoddal ui. szinte barhol és barmikor felépithetéd majdnem
a semmibdl egy vallalkozasféle valami, amibdl meg lehet élni és amibdl aztan ki lehet
hozni olyat, amire ra lehet mondani, hogy az mar ,valami”.

http://tanfolyamok.pafi.hu
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A helyes vallalkozéi vilaglatas alapja a pozicionalas. A
pozicionalas, a profitorientalt értékesités alfaja és dmegaja
nem Uj keletl dolog, viszont ettdl ,doglik a légy” és szaguld
“ a biznisz, mint a svéd csapagyakon gordulé Mercedes. Bar
sokan ismerik a pozicionalast, de csak kevesen csinaljak
igazan jol.

=4
q Amikor egy cég becs6dol, vagy egy termék megbukik a
piacon, a bukas okai kdzott mindig ott van a cég, vagy
termék hibas, vagy nem létez6 pozicionalasa, ill. pozicidja. A pozicionalast altalaban
félreértik, pedig nagyon egyszeri a dolog.

Nem az a lényeg, hogy mekkora és hol van a céged irodahaza, hany és milyen tipusu
jarmibél all a gépkocsiparkod. Nem az a lényeg, hogy ISO kilencezer hanyas
szabvanyban dolgozol, nem az a Iényeg, hogy terméked olcsé, draga, rossz, vagy jo.

Az a kérdés, hogy terméked rendelkezik-e poziciéval, vagyis jelen van-e a
vasarlok, az érdekl6ddk, az emberek fejében?

- Ha azt mondom luxusauté, azt mondod Mercedes

- Ha azt mondom uditéital, azt mondod Coca-Cola

- Ha azt mondom energiaital, azt mondod Redbull

- Ha azt mondom a Te terméked pozicioja, azt mondod a Te terméked

A Mercedes pozicidja az emberek fejében a luxusautd, a Coca-Cola pozicidja az
emberek fejében az Uditbital. Vajon a termékednek, szolgaltatasodnak létezik-e olyan
pozicidja legalabb a szikebb kornyezetedben, vagy a célpiacodat alkotd emberek
fejében, aminek emlitésére a terméked ugrik be nekik?

A pozicio ugy mukodik, mint egy lélektani kampd, amit elég csak ,megidézni” és le
lehet réla akasztani a hozza kapcsolodd terméket. A ,pozicid” megkonnyiti a
forgalmazast, leegyszerUsiti és koltségtakarékossa teszi a marketinget. A poziciét az
un. pozicionalassal lehet lIétrehozni az emberek fejében.

A jol pozicionalt terméket altalaban nem kell ostoba hirdetésekkel agyonreklamozni,
mert folyamatosan benne van a vasarldk érdeklédési fokuszaban, érzékelésében.

A pozicié nélkuli termékek gyartasaban és értékesitésében érdekelt vallalkozasok
viszont vért izzadnak a piacon, tobbet koltenek reklamra, mint kellene, és hirdetéseik
nagy része ugy pattan le a vevokrél, mint részeg biciklis a Suzuki szélvédérél éjszaka.

A termékpozicié fontosabb, mint a reklam, mert j0 pozicid6 nélkul nem lehet jol
reklamozni, viszont egy jol pozicionalt terméket draga reklamok nélkdl is el lehet jol
adni.

Hogyan kell reklamiigynokségek bevonasa és méregdraga hirdetések nélkiil, jol
és olcson pozicionalni? Tudj meg réla tobbet a bevételnovel6 tréningen itt >>>

Lathatod, hogy a bevételndvelé tréning nem egy idégazdalkodasi mesterkurzus,
hanem annal sokkal tébb: munkara fogod és javadra alakitod vele a legértékesebb
kincsedet, az id6t
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Mik azok a tovabbi készségek, fontos uzleti ismeretek, amiket
elsajatithatsz a bevételnoveld tréningen? A teljesség igénye nélkul

- Elutasithatatlan ajanlatok készitése

Vannak olyan ,talalasi” modok, amiknek nehéz, vagy képtelenség ellentmondani. Errdl
bévebben a bevételnoveld tréningen itt >>>

- A marketing és termékfejlesztés a novekedés mozgatorugoja

Tartés és megbizhaté védelem a termékmasolasok és otletlopasok ellen

A kreativ vallalkozé rémalma, hogy egyszer majd jon egy kelléen gatlastalan
konkurens, lekoppintja a faradtsagos szellemi munkaval, komoly t6kebefektetéssel
létrehozott termékét és megjelenik vele a piacon. Szerencsére van par bevalt
megoldas arra, hogyan lehet hatékonyan védekezni a masolas ellen, hosszadalmas
perek és draga pénzen vasarolt tigyvédek ,segitsége” nélkdl.

Err6l bévebben a bevételnovel6 tréningen itt >>>
- Az automatikus uzleti modellek, amikkel valéban nagy pénzeket lehet keresni

Barkinek jol jonne otthon egy olyan nyomtato, amivel
legalisan és tisztességesen lehetne értékallo
bankokat gyartani. Van ilyen, csak nem tintasugaras
kivitelben...

BEVETELNOVELD
TRENING

Az automatikus Uzleti modelleket azért nevezik
automatikusnak, mert egyszer kell csak Iétrehozni és
elinditani, majd utana akar magukra is lehet hagyni
Oket és ,gyartjak” a pénzt idétlen idokig. Ez persze
nem igaz, a modellek csak latszélag automatikusak, nagyon komoly apparatus all a
hatterikben és mikddtetik a bizniszt.

Azonban vannak bennuk olyan automatizmusok, amik drasztikusan leszoritjak a
koltségeket, maximalizaljak a bevételt és lenditik az eladast. Ett6l aztan kulondsen
nyereségesek és csabitdak. Ezeket az automatizmusokat Te is adaptalhatod és
bevezetheted a vallalkozasodba.

Az automatikus lizleti modellek létrehozasarél és beinditasarol tudj meg tobbet
a bevételnovel6 tréningen itt >>>

A problémak uj kapukat nyitnak a piacra

Gondolkodé vallalkoz6é szamara a ,,probléma” a legjobb lizlet

Problémak szabdaljak darabokra életinket, velunk vannak minden pillanatban, reggel,
délben, este, munkahelyen, otthonunkban, liftben és a Iépcséforduldokban. A probléma

elrontja jokedvlnket, rosszabb, mint tliske a korom alatt, nem sajnaljuk a pénzt, csak
hogy megszabaduljunk téle.
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Jol jar az a vallalkozo, aki problémak megoldasara ,szakosodik”, arra teszi fel életét,
annak mentén alakitja kinalatat, szervezi szolgaltatasait és épiti marketingjét,
reklamjait és Uzeneteit.

A problémamegoldas nagyobb uzlet, mint az élménybiznisz, jobban hoz a konyhara,
mint a vidampark, a drog, vagy a wellness. Izgalmasabb, mint egy hullamvasut, megis
veszélytelenebb és kockazatmentesebb, mint egy légpuskas céllovolde. Es torvényes!

Mi a problémamegoldas lzleti sikerének Ilélektani hattere? Genetikailag
.pesszimistak” vagyunk, ez a gyakorlatban azt jelenti, hogy pl. 1000 forint elvesztése
jar ugyan akkora fajdalommal, mint amekkora éréomet 2500 forint megnyerése okoz.

Az emberi agy tehat két és félszer érzékenyebben reagal a fajdalomra, a problémara,
mint az 6romre. Ebbd6l az kdvetkezik, hogy egy adott probléma megoldasanak
erdekében nagyobb aldozat meghozatalara vagyunk képesek, mint egy vele azonos
sulyu, de ellenkezé el6jell élmény, 6rom megszerzésére.

A problémabiznisz hosszu tavu j6 megélhetést ad, mert a probléma mindig volt, van
és lesz: 0rok. Egy veérbeli vallalkozo tehat nem problémazik a probléman, hanem megél
beléle, mert megoldja. Egy probléma megoldasa szerencsére tobb uj problémat szll,
tehat munka és Uzlet marad még béven.

Hogyan kell a problémabdl (masok problémajabdl) jo6 bizniszt csinalni? Tudj meg
réla tobbet a bevételnovelod tréningen itt >>>

A probléma centrikus megkdzelités tehat Uj piacokat és U] tavlatokat nyit. Ismerd fel
vasarloid valds problémait, miel6tt konkurensed ismeri fel azokat!

Jelentkezz a bevételnovel6 tréningre itt, hogy akar mar ma ki prébalhasd a
legjobb médszereit >>>
Jo tanulast kivanok!

Toéth Tamas
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